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Ihre Aufgaben:
⏹	Sie verantworten den Vertrieb unserer hochwertigen Luftdurchlass- und Kühldeckensysteme im Nichtwohnbau und  
	 entwickeln das Vertriebsgebiet aktiv weiter.
⏹	Sie betreuen und beraten Planer, Architekten, Generalunternehmer sowie ausführende Fachfirmen und sind für  
	 diese der zentrale Ansprechpartner.
⏹	Sie präsentieren unsere Produkte, erstellen technische Auslegungen und unterstützen bei der optimalen Integration  
	 in die Gebäudetechnik – sowohl mechanisch als auch regelungstechnisch.
⏹	Sie führen Vertragsverhandlungen im Rahmen konkreter Auftragsvergaben souverän, strukturiert und zielorientiert  
	 zum Abschluss.

Ihr Profil:
⏹	Sie verfügen über Erfahrung im Vertrieb erklärungsbedürftiger technischer Produkte; eine Ausbildung im Bereich  
	 Gebäudetechnik (z. B. als Techniker oder Ingenieur) ist von Vorteil.
⏹	Sie sind in der Lage, kundenspezifische Lösungen verständlich und überzeugend zu präsentieren und begeistern Ihre  
	 Gesprächspartner für technische Themen.
⏹	Sie zeichnen sich durch eine offene, vertriebsorientierte Persönlichkeit mit ausgeprägter Kommunikationsstärke und  
	 Verhandlungsgeschick aus.
⏹	Ihr Arbeitsort ist unser Stammhaus in Stuttgart, um den intensiven fachlichen Austausch mit unseren Abteilungen  
	 und Kollegen sicherzustellen.

Unsere Benefits:
⏹	Eine angenehme Arbeitsatmosphäre mit einem kompetenten Innendienstteam sowie erfahrene Außendienstkollegen 
⏹	Tarifliche und außertarifliche Leistungen (Urlaubs- und Weihnachtsgeld, betriebliche Altersvorsorge etc.)
⏹	Firmenfahrzeug auch zur Privatnutzung
⏹	Betriebliche Benefits: Fahrkartenzuschuss, kostenfreie Parkplätze, Vermögenswirksame Leistungen, Rabattaktionen  
	 über ein Mitarbeiterportal, Sommer- und Weihnachtsfeier, ergonomischer Arbeitsplatz mit elektr. höhenverstellbaren  
	 Schreibtischen, Zuschuss für Mittagessen und Firmenfitness-Angebote u. v. m.
⏹	Als finanziell unabhängiges Unternehmen bieten wir sichere und dauerhafte Arbeitsplätze mit Perspektive

Wenn Sie Teil des Kiefer-Teams sein möchten, freuen wir uns auf Ihre Bewerbung an personal@kieferklima.de, idealer-
weise unter Angabe Ihrer Gehaltsvorstellungen und frühestmöglichen Eintrittstermin. Gerne beantwortet Herr Ingo Kiefer 
unter 0711 8109 262 auch vorab Ihre Fragen.

Vertriebsingenieur (m/w/d) 
Klimatechnische Komponenten
Gebiet: Österreich | Arbeitsort: Stuttgart

Kiefer Klimatechnik GmbH
Heilbronner Str. 380-396 
70469 Stuttgart

⏹ Lufttechnische Komponenten         
⏹ Anlagenbau          
⏹ Dienstleistungen

▶ LinkedIn
▶ Instagram
▶ YouTube

Zur Verstärkung unserer Vertriebsorganisation suchen wir Sie:

Gestalten Sie mit uns die Zukunft der Klimatechnik! 
Als eines der führenden Unternehmen der Luft- und Klimatechnik steht Kiefer seit fast 150 Jahren für Qualität und Design.  
Neben der Entwicklung von hochwertigen Luftdurchlass-Systemen für den in- und ausländischen Markt, planen und realisieren wir  
in enger Zusammenarbeit mit Bauherren, Architekten und Planern maßgeschneiderte luft- und klimatechnische Anlagen. Unser 
Ziel ist dabei stets die bedarfsgerechte und umweltschonende Luft- und Klimatechnik. Wartung und Service der Anlagen runden 
unser Leistungsspektrum ab. Rund 100 Kiefer-Mitarbeiter/innen setzen die hohen Anforderungen unserer Kunden an Umweltbe-
wusstsein und Komfort engagiert um.


